
Beratung zu Software-Prozessen
sowie deren Optimierung bei
unseren Kunden
Berücksichtigung der
spezifischen Anforderungen des
Kernsystems oscare®
Erste Ansprechperson zu
vertrieblichen Fragestellungen
Ausbau von langfristigen
Geschäftsbeziehungen und
Betreuung unserer GKV-Kunden
Zielgruppengerechte
Erläuterungen zu komplexen
technischen Sachverhalten
Besuch von Branchenevents,
Messen und Halten von
Präsentationen
Angebots- und
Vertragserstellung
Nach erfolgreicher Einarbeitung:
Umsatzverantwortung für den
zugeteilten Markt

W I R  S U C H E N  E I N E * N

Sales-Manager*in im oscare®-
Umfeld (all genders)
Software- und Beratungsangebote für gesetzliche
Kranken- und Pflegekassen im Umfeld der
Branchensoftware oscare®

Ihre Aufgaben: Ihr Profil:

Vertriebspersönlichkeit
Erfahrung im Aufbau eines
Netzwerkes und Erschließung
neuer Kunden
Vertriebs-Kompetenzen im
Bereich erklärungsbedürftiger
Software-Lösungen
Berufserfahrung in der
gesetzlichen
Krankenversicherung
Durchsetzungsvermögen
Fähigkeit zur Selbstorganisation
Teamfähigkeit
Regelmäßige Reisebereitschaft
Interesse an langfristigem
Beziehungsaufbau zu unseren
Kunden
zertifizierte Qualifikation für
Projektmanagement vorteilhaft

Wir bieten:

einen unbefristeten und sicheren Arbeitsplatz in einem expandierenden
Unternehmen
offene und kooperative Unternehmenskultur mit flachen Hierarchien und
interdisziplinär zusammengesetzten Teams
flexible Arbeitszeitmodelle: am Uni-nahen Standort oder im Homeoffice
Gesundheitsmanagement

Getränke, frisches Obst
Massagen, Yoga, Meditationen und Fitnessangebote
JobRad
EGYM Wellpass

Zuschuss zur betrieblichen Altersvorsorge

Senden Sie uns einfach Ihre aussagekräftigen
Bewerbungsunterlagen (unter Angabe der
Gehaltsvorstellung) an jobs@atacama.de.

mailto:jobs@atacama.de

